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HERRAMIENTAS DE TRABAJO
VENTA PROFESIONAL SANDLER
Sesión # 1


1.1 Estrategias opuestas: Vendedor vs prospecto
 
Los prospectos han jugado al juego de las ventas según sus propias reglas durante mucho tiempo, y no van a cambiar. Por lo tanto, si no estás cómodo con los resultados que has estado obteniendo, tú eres el que tiene que cambiar. Hasta que aprendas a romper este patrón, a tomar el control de la venta e iniciar una conversación diferente, tu prospecto siempre será quien dirija el baile.


	Qué problemas genera tu sistema actual
	Cómo afecta esto tu vida


	Ciclos de venta largos
	No recibo el suficiente dinero al final del mes.
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